
[otro conFs s'exDnlmo ûcyrnt loe n60oclatlort.
lvec la nesponsalilité il'un lud0et annueluafiant ile 500,000 à 2.000.000 ile fnancs,le$ intendant$ ils g0ll
négocientioun aFèsi0ur auec totfie$ $0rtes dc uendeuns et lounnisseuns.
Les ha[iles négociateul$ ont la po$sibilité ile falne économiser des somtne$ $ignllicatiue$ à leur employeun,
llfaut ueillen à metlne tous les atouts de son cûté.
$oyu sûn rue uoFe attitude conporelle est idéale dunant la négociation.
Indication d'une négociation "tenace" Indication d'une néeociation "incertain"

. ll a les doigts détendus

. ll a le menton volontaire

. ll incline la tête

. ll penche la tête en avant

. ll tire son oreille

. ll touche l'arête de son nez

Soyez conscient de vos attitudes. Entraînez-vous à presenter tous la signa extérieun du négociateur acharné, et petit à petit, cela deviendn une
habitude. Paical Van Hollemeersch.

(adaptation française de l'article paru dans "l'American Management Association" : "Comment être un bon négociateuy'').

. ll tripote la table da doigts

. ll tripote son stylq son col de chemise

.ll pince le bout de son nez

. ll se tortille les doigts

. ll se gratte la tête

Golf de Joyenval

Recherche

I  Intendant de parcours. qual i f ie. aulonome capable d'encadrer une équipe

2 .Iardiniers de Golf, expériences et références nécessaire

1 Adjoint Mécanicien, connaissances hydrauliques et électriques

Contact : M. Fred Walker
(Superintendant)

Contact : M. Antoine Ferran
(Directeur)

Société Foncière de Joyenval
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